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Credit Agricole lance un simulateur de crédit
a la consommation sur portable

Cette nouveaute s’inscrit dans sa volonté de renforcer sa position
sur ces préts, mais témoigne aussi de son désir de développer le multicana

par ANNELOT HU1JGEN
c rédit Agricole SA (Casa)

entend renforcer sa

sur téléphone mobiles | indi-
que Guy Chateau, directeur
général de la Caisse régionale
d’Aquitaine. Dans sa caisse,

du marché des particuliers. Le
client remplira un formulaire
simple d |"aide du simulateur
auparavant téléchargé sur son

(Casa espére qu'a terme 15 %
des Frangais au minimum, soit
la moitié de la clientéle de la
banque, utiliseront ce simula-

position de premier préteur ainsi que dans quatre autres  mobile, qui, aprés vérification  reur développé par une PME de
de crédit a la consommation. (Normandie, Anjou et Maine, des taux en vigueur dans sa  Bordeaux. «Comme le simula-
Les encours bruts totaux de la ~ Cotes-d"Armor, Centre-Ouest),  caisse régionale, lui donnera  tewr peut étre renvoyé a unami,
banque pour ce produit sont  ce service sera testé 3 partir de  une estimation des mensua-  nousespéronsévidemmentaussi
de 15,9 milliards d'euros 3 sep-  fin octobre -au momentdu lan-  lités. « Dans Pbeure, ce client  conguérir des prospects», souli-
tembre 2007, a comparer & un  cement d’unc campagne publi-  est rappelé par un conseiller gne Guy Chiteau. Selon Hugues

marché de 134 milliards a fin
2006. Pour continuer sur sa

citaire nationale -, avant d'étre
érendu fin mars 2008 i 'ensem-

gui lui demande des rensei-
gnements complémentaires

Brasseur, Casa «n'est pas dans
un positionnement opposé a

lancée, Casa parie,comme pour  ble des caisses. avant de confirmer ou non  celui de ses filiales de crédit a la
ses aurres offres, sur le multi- «Etant donné gu'une per- le crédits, ajoute Guy Chia- comsommation Sofinco et Fina-
canal. «Nous n'avons aucune  somne sur dewx fait son choix  teau. Aucun investissement  ref, mais plutot dans une logigue
raison de laisser le champ libre  sur le liew de vente, nous esti- important n'est prévu, car le  de complémentarité. Ces dernié-
@ nos concurrents en matiére  mons posvoir mieux accompa-  dispositif sera exécuté par des  res sont également souvent pré-

d'innovation technologique.  gner nos clients en leur offramt  équipes existantes, formées  sentes dans les magasins, mais
Nous sommes aujourd’bui les  la possibilité de demander un  au nouveau métier, 3 partir de  elles attirent une clientéle qui ne
premiersa lancerun simulatenr  crédit immédiatement» expli-  plates-formes régionales déja  cherche pas forcément une rela-

de crédit a la consommation

que Hugues Brasseur, directeur

en place.

tion durables.



